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2009年 11月 13日 

報道関係者各位 

有限会社トップリバー 

株式会社ただいま 

 

農業生産法人、農事組合法人の「黒字化」をサポート 

販路開拓、品質管理などのノウハウを提供※ 
『農業生産法人 収益アップサポートサービス』 11 月 13 日（金）よりスタート 

 

長野県にてレタス、キャベツなどの生産、契約販売を手掛ける農業生産法人有限会社トップ

リバー（本社：長野県北佐久郡御代田町 代表取締役：嶋崎秀樹 以下トップリバー）と、

地域の農業生産法人や中小企業の事業企画、販売企画をサポートする株式会社ただいま（本社：

東京都中央区、代表取締役：佐藤翼 以下ただいま）は、トップリバーの年間販売額 約 10億

円を超える野菜の販売実績などをもとに、関東、関西、中部地方の農業生産法人や農事組合

法人を対象に、収益アップへ向けた、『農業生産法人 収益アップサポートサービス』をス

タートいたします。  

約 10 年間にわたるトップリバーの地域野菜の直接販売や、品質管理、新規参入者の人材育

成など、「儲かる農業」実践のノウハウを集約。各経営体での販売や生産状況を、ただいま

と協働でヒアリングの上、それぞれの収益拡大につながるアクションプランを策定し、その

実現へ向けてサポートいたします。 

今回のサービス提供対象として、企業の新規参入により設立された「農業生産法人」や、

地域農業の発展を目指し結成された「農事組合法人」を想定しております。 

特に、地域農業の発展への志を持ち農業へ取り組みながら、赤字が続く生産法人や農事組

合法人の「黒字化」へ向けた、実践的なサポートの提供に力をいれてまいります。 

■サービス概要 

サ ー ビ ス 名 『農業生産法人 収益アップサポートサービス』 

アドバイス費用 

・初回アドバイス無料  ※交通費など実費は申し受けます 

・アドバイス後、ご要望に応じて「儲かる農業」実現へむけた収益拡大のアクシ

ョンプラン案の推進に必要な御見積りを提示いたします。 

ご 利 用 方 法 

お問い合わせ 

◎サービス利用をご希望の方は、下記までお問い合わせください。 

担当： 株式会社ただいま 佐藤 翼 

・電話： ０３－５２０１－３７３８ （月～土 ９：００－１８：００） 

・ＦＡＸ： ０３－５２０１－３７１２ （月～土 ９：００－１８：００） 

・メール： tsubasa@tadaimainc.jp  

◎お問い合わせをいただいた際に、ヒアリングシートを送付いたします。シート

にご記入の上返信いただいた内容について、改善アイデアをアドバイスいたし

ます。ご要望に応じて、収益拡大のアクションプラン案のご提案や、研修会な

どを企画提案いたします。 

備 考 

本サービスをご利用の際に、現状や今後の計画などの情報は一切他に漏れるこ

とはありません。また、アドバイスにあたってお預かりした資料などについて

は、他の目的に使用することはありません。 
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<ご参考> 

 
■サービススタートの背景 ～ トップリバー社員のヒアリングによる企業の農業参入の現状 

・05年9月施行の農業経営基盤強化促進法で特定法人貸付事業（農地リース方式）が認められたことを

きっかけに、約300以上の企業が農業へ参入しています。政府の支援策も強化され、より参入しやす

くなった一方で、赤字が続く生産法人より黒字化へ向けた、トップリバーへの相談件数が年々増えて

います。 

・一方で、農業への参入後、数年が経過しても、黒字化の目処が立たず、年々投入した資本が目減りす

る現状より、撤退した事例も数多く聞かれます。 

・弊社のヒアリングによると、生産法人の黒字化に向けた、主な課題は下記のとおりです。 

  ●１．生産農地の改良 ・・・ 多くは耕作放棄地を借り受けてのスタートとなるため 

  ●２．品質管理 ・・・ 出荷にあたって取り決めた規格通り、野菜の生産ができない 

  ●３．生産リーダーの確保 ・・・ 生産管理や、スタッフの管理ができるリーダーが不足 

●４．販路開拓の不調 ・・・ 販路開拓の戦略が不在で、想定通りの売上が上がらない 

・いずれも、トップリバーでも同様に課題となり、設立以来約8年間、様々なトライアルにより、一つ

ずつ解決してまいりました。今回はそれらの実践的なノウハウを、各生産法人や農事組合の課題に沿

った形で提供したいと考えております。 

 

 

■会社概要 

『トップリバー』概要 

◎社  名：農業生産法人有限会社トップリバー 

◎代表者：代表取締役 嶋崎 秀樹    

◎設  立：2000年5月1日 

◎資本金：1,000万円          

◎年 商：約10億円（2008年度実績） 

◎所在地：長野県北佐久郡御代田町大字御代田3986-1 

◎電 話：０２６７－３２－２５１１    

◎ﾌｧｯｸｽ：０２６７－３２－６６７０ 

◎ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ：http://www.topriver.jp 

◎代表経歴 

  1959年 長野県生まれ 

1982年 日本大学を卒業。北日本食品工業(現ブルボン)に入社。  

1988年 ブルボン退社、佐久青果出荷組合に入社（後に社長就任）。 

2000年 トップリバー設立 

◎取引先：外食、中食企業、加工企業、生協など約50社 
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『ただいま』概要 

◎社  名：株式会社ただいま    

◎代表者：代表取締役 佐藤翼  

◎設  立：2007年10月10日 

◎資本金：1,000万円        

◎所在地：東京都中央区日本橋3丁目2番14号 日本橋KNビル4階 

◎電 話：０３－５２０１－３７３８    

◎ﾌｧｯｸｽ：０３－５２０１－３７１２ 

◎ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ： http://blog.tadaimainc.jp 
◎代表経歴／取組事例のご紹介 

  1998年早稲田大学商学部卒業。クリエーター人材派遣会社での企画営業を経て、広告企画制作会社

にて、大手デパートの販促企画、ECサイトの企画などを約10年間担当。 

2007年に、株式会社ただいまを設立。農業生産法人や企業の社長、企画担当者と二人三脚で、新規

事業企画の推進や、売上向上のコミュニケーション戦略の企画立案とその実行をサポート。パソナ

の「農林漁業ビジネス経営塾」の講師も担当。農業生産法人向けに多数の個別研修を実施。千葉県、

青森県、山口県では、先進農家向けに販売拡大に関するセミナー講師も務める。 

◎取引先例：農業生産法人、地域の中小企業他多数。 

 

 

【本件に関する報道関係者の方々からのお問い合わせ】 

 

株式会社ただいま 佐藤   ※トップリバーの事業企画、広報を担当しております 

 

電話 （０３）５２０１－３７３８  ﾌｧｯｸｽ（０３）５２０１－３７１２ 

メール press@tadaimainc.jp 

 

 

以 上 
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